AlexanderBiirkle B

Alexander Biirkle wachst weiter! Daher suchen wir fiir unsere Niederlassungen
im Gebiet Rhein-Main einen motivierten und qualifizierten Vertriebsprofi als:

Mitarbeiter/innen im Verkauf
Innen- bzw. AuBendienst

fiir den Vertriebsbereich Gebaudetechnik im Elektrohandwerk.

lhr zukiinftiges Aufgabengebiet umfasst

B Personliche und telefonische Betreuung und Beratung bestehender Kunden
B Akquisition von Neukunden im AuBendienst

B Angebotserstellung und Auftragsbearbeitung

B Aktive Vermarktung unserer Produkte und Dienstleistungen

lhr Profil

B Kaufmann-/frau im ElektrogroBhandel oder Elektrotechniker/in mit langjahriger
Verkaufserfahrung

B Fachwissen und Berufserfahrung im Bereich Elektro- Installationstechnik /
Technisches Licht

B Verhandlungsgeschick und Abschlusssicherheit im Kundengespréch

B Freundliche Ausstrahlung, zielstrebige Arbeitsweise, Einsatzbereitschaft und
Kommunikationsstérke

Es erwartet Sie eine herausfordernde Aufgabenstellung in einem renommierten und
innovativen Unternehmen. Ihre weitere berufliche Entwicklung férdert unsere Alexander
Birkle-Akademie.

Sie sind interessiert? Dann senden Sie uns lhre Bewerbungsunterlagen unter Angabe
Ihrer Gehaltsvorstellung und des frithesten Eintrittstermins.

Alexander Burkle GmbH & Co. KG
Evelyne Eirainer

Robert-Bunsen-Str. 5 « 79108 Freiburg
personal@alexander-buerkle.de
www.alexander-buerkle.de

Als expandierender,
marktfihrender
Technologie-
dienstleister bietet
Alexander Biirkle
Kunden und System-
partnern elektrotechni-
sche Produkte und
Serviceleistungen  aus
den Bereichen Gebaude-
technik, Industrietechnik,
Erneuerbare Energien
und Consumer Electronics.
650 Menschen mit
Ideen und Teamgeist
arbeiten in 19 Nieder-
lassungen Hand in Hand
und bilden das
Fundament far eine
erfolgreiche Zukunft -

mit dem Alexander
Biirkle-Prinzip
Vertrauen.

www.alexander-buerkle.de



